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Global Satis ve Kiilturlerarasi
Satis Yonetimi Egitimi

SP2514
Egitim Amaci Egitim Detaylan
Katiimcilarin uluslararasi pazarlara agiima stratejilerini il Kurumsal Egitim S Egitim Siresi: 1 Gun / 6 Saat
6grenmeleri ve farkl kulttirlerin satig, mizakere ve iletisim #" Kapali Grup / Bire-bir - Sertifika: Katilim Sertifikasi

stireglerine etkilerini ydneterek global basari Online iz Yiiz Yiize Egitim Takvimi: Hi / HS
saglamalaridir.

Egitim icerigi

* Global Satigin Temel Dinamikleri Hedef Kitle

o Uluslararasi Pazarlara Giris Stratejileri (Dogrudan ihracat,

T, Uluslararasi satis operasyonlarinda
Distribitorliik, Ortaklik)

gorevli yoneticiler, inracat

o Global Satig Boru Hatti (Pipeline) Yonetimi ve Farkli Bélgeler departmanlari, global hesap
Igin Tahminleme yoneticileri (Global KAM) ve yurt
o Uluslararasi Ticaretteki Yasal ve Finansal Zorluklar (Odeme disi pazar gelistirme uzmanlaridir.

Sekilleri, Kur Riski vb.)

« Kiiltiirlerarasi iletisim ve Satis Stilleri
o Yiksek Baglamli ve Distk Baglaml Kilttrlerin (High/Low-
Context) Anlagiimasi
o Farkli Kiiltiirlerde Giiven ingasi ve iliski Kurma Yaklagimlari
o Kilturlere Gére Uygun Beden Dili, Hiyerarsi ve Hitap Sekilleri

« Global Miizakere ve ikna Teknikleri
o Kilttrel Farkliliklarin Miizakere Taktiklerine Etkisi
© Farkl Cografyalarda Karar Alma Hizlari ve Siirecleri
o Kiltiirleraras! itiraz Yonetimi ve Fiyat Pazarligi

* Global Satis Ekibi Yonetimi (Liderlik)
o (Cok Uluslu Ekipleri Uzaktan Yonetme ve Kogluk Yapma
o Farkli Kiiltirlere Uygun Motivasyon ve Odiillendirme
Sistemleri
o Global Yetenekleri ise Alma ve Egitme.
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