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Danigmanhk Satisi
(Consultative Selling) Egitimi

SP2533
Egitim Amaci Egitim Detaylan
Katilimcilarin misteriyle uzmanlik diizeyinde ortaklik il Kurumsal Egitim 5 E@itim Stresi: 1 Giin / 6 Saat
kurarak, mugterinin is sorunlarina derinlemesine inen #" Kapali Grup / Bire-bir - Sertifika: Katilim Sertifikasl
¢Oziimler sunmasini saglamakir. Online iz Yiiz Yiize Egitim Takvimi: Hi / HS
Egitim icerigi
* Danismanlik Satisi Zihniyeti (Mindset) Hedef Kitle
o " - o ays 0
Ur.l.m SaTtllclsmda"n .('3u"ven|l||r Dan|§man? Gegis o R
o Musterinin Sektoriini ve Is Akisini Derinlemesine Ogrenme goziimler satan B2B satis
Yontemleri profesyonelleri, teknik satis

uzmanlari ve kilit hesap

o Uzmanlik ve Otorite Algisi Olusturma
yoneticileridir.

* Derinlemesine Kesif ve Analiz Teknikleri
o Mevcut Durumdan Hedef Duruma Gegisi Anlamaya Yonelik
Stratejik Sorular
o Misterinin Gérinmeyen Aci Noktalarini (Pain Points) Ortaya

Cikarma
o Coklu Paydaglarin intiyag ve Onceliklerini Haritalama

* Deger Odakh Coziim Gelistirme
o COztimi Musterinin Stratejik Hedefleriyle Eslestirme
o Sunulan Cdziimiin Finansal Geri D6nlstini (ROI) Hesaplama ve

Sunma
o Alternatif Coziimlerin Avantaj ve Dezavantajlarini Tarafsizca

Degerlendirme

 Damigmanhik Sunumu ve itiraz Yonetimi
© Mausterinin Liderligini Destekleyen Sunum Formatlar
o (GoOzimiin Uygulama ve Entegrasyon Risklerine Yonelik itirazlari

Yonetme
o Kapanisi, Dogal Bir Sonug Olarak Yonlendirme.
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