ISTANBUL BiLGi AKADEMISI

Kanal Yonetimi ve Distribuitor
Yonetimi Egitimi

SP2541
Egitim Amaci Egitim Detaylan
Katilimcilarin dogru satis kanal stratejisini belirlemesi, il Kurumsal Egitim S Egitim Siresi: 1 Gun / 6 Saat
distributor iligkilerini ydnetmesi ve pazar penetrasyonunu #" Kapali Grup / Bire-bir - Sertifika: Katilim Sertifikasi
ve karlihgi artirmasini saglamaktir. Online iz Yiiz Yiize Egitim Takvimi: Hi / HS
Egitim icerigi
¢ Kanal Stratejisi ve Tasarimi Hedef Kitle

© Dogrudan Satis ve Dolayh Satis Kanallarinin Karsilastiriimasi el astear s

o Kanal Tasariminda Kapsam, Yogunluk ve Ttr Se¢imi miidarleri, ihracat yneticileri ve

©  Gok Kanalli (Multichannel) ve Biittinlesik Kanal (Omnichannel) Yaklasimi gistribiitor/bayi aglarini yoneten
tlim satis profesyonelleridir.

Distribiitor Secimi ve Sozlesme Yonetimi

© Dogru Distribiitor/Bayi Adaylarini Degerlendirme Kriterleri
o Sozlesme Sartlari, Kotalar ve Fiyatlandirma Prensipleri

o Distribitor iligkilerinde Hukuki ve Etik Hususlar

Distribiitor Performans Yonetimi
o Temel Kanal KPI'lari (Envanter Devir Hizi, Satig Hacmi, Pazar Pay)
o Dizenli Performans Degerlendirme ve Geri Bildirim Toplantilari
o Distributérleri Egitme ve Gelistirme Programlari

Motivasyon ve Catisma Yonetimi
o Distribitorleri Harekete Gegiren Finansal (Komisyon, indirim) ve Finansal
Olmayan Motivasyonlar
o Kanallar Arasi (Dikey ve Yatay) Catisma Kaynaklari
o Catisma Cozme Teknikleri ve is Birligini Geligtirme.

www.istanbulbilgiakademisi.com
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Bl



