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Fiyatlandirma Stratejileri ve
Alg: Yonetimi Egitimi

SP2530
Egitim Amaci Egitim Detaylan
Katilimcilarin karliig maksimize eden fiyatlandirma il Kurumsal Egitim S Egitim Siresi: 1 Gun / 6 Saat
stratejileri gelistirmelerini ve mugterinin fiyat/deger #" Kapali Grup / Bire-bir - Sertifika: Katilim Sertifikasi
algisini psikolojik yontemlerle dogru yonetmelerini Online iz Yiiz Yiize Egitim Takvimi: Hi / HS
saglamaktir.
Egitim icerigi
¢ Temel Fiyatlandirma Stratejileri Hedef Kitle

o Maliyet Tabanl Fiyatlandirma (Cost-Plus Pricing) ve Kapsami Satis ySneticilerl, irlin yneticileri
o Rekabet Tabanli Fiyatlandirma ve Rakip Analizinin Onemi pazarlama ve fin'ans '
o Deger Tabanli Fiyatlandirma (Value-Based Pricing) ve departmanlarinda fiyatlandirma

Uygulamasi siireclerinden sorumlu
profesyonellerdir.

Fiyat Algisi ve Psikolojik Fiyatlandirma
o Fiyat Capalama (Anchoring) Teknikleri ve Referans Fiyat Yaratma
o Kayip Korkusu (Loss Aversion) ve Firsat Maliyeti Vurgusu
o Paketleme (Bundling) ve Fiyat Farklilastirma Stratejileri
o Kisuratl Fiyatlandirmanin (9.99 vb.) Misteri Algisina Etkisi

Fiyat itirazlarini Yonetme
o "Cok pahali!" itirazinin K6k Nedenini Anlama
© Fiyati Degerle Bagdastirma ve Toplam Sahip Olma Maliyetini
(TCO) Vurgulama
o Fiyat Tavizlerini (indirim vb.) Stratejik ve Kontrollii Sekilde Sunma

Karhihk ve Fiyat Yonetimi

© Fiyat Esnekligi Analizi ve Fiyat Degisimlerinin Talebe Etkisi
o [ndirim Politikalarini Yonetme ve Marj Koruma Stratejileri
© Fiyatlandirma Hiyerarsisi ve Yetkilendirme Proseddirleri.
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