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Egitim Amaci Egitim Detaylan
Katilimcilarin satig stireglerini otomatiklestiren ve veriye ul Kurumsal E@itim o Egitim Siresi: 1 Gin / 6 Saat
dayali kararlar almalarini saglayan temel teknolojileri etkin @ Kapali Grup / Bire-bir - Sertifika: Katim Sertifikas
sekilde kullanmalarini saglamaktir. Online iz Yiiz Yiize Egitim Takvimi: Hi / HS
Egitim icerigi
* Satis Teknolojisinin Stratejik Rolii (SalesTech Stack) Hedef Kitle

o Satig Teknolojilerinin Verimlilik, Hiz ve Miisteri Deneyimine Katkisi

L o L Tiim satig profesyonelleri, i¢ satis
o Temel Satis Teknolojisi Kategorileri (CRM, Otomasyon, Icerik

. (Inside Sales) ekipleri ve satig
Yonetimi) operasyonlarini optimize etmek
o Kurumsal Teknoloji Yatirimlarindan Maksimum Fayda Sadlama isteyen yoneticilerdir.

CRM Sistemlerinin ileri Diizey Kullanim
o CRM'i Sadece Veri Girisi Dedil, Stratejik Bir Ara¢ Olarak Kullanma
o Satis Boru Hattini (Pipeline) Otomatik Takip ve Veri Kalitesi
Yonetimi
© Mobil CRM Uygulamalari ile Saha Verimliligini Artirma

Yapay Zeka (Al) ve Otomasyonun Satisa Etkisi
o Yapay Zeka Destekli Potansiyel Miisteri Nitelendirme (Lead
Scoring)
o Satis Otomasyonu ile Tekrarlayan Gérevleri (E-posta Takibi vb.)
Yonetme
o Satis Tahminlemede Yapay Zeka Modellerinin Kullanimi

Sanal Satis (Virtual Selling) ve Sunum Araclan
o Video Konferans ve Sunum Yazilimlarinin Etkin Kullanimi
o Dijital Satis iceriklerini Yonetme ve Erigim Takibi
© Sanal Ortamda Etkilesim ve Katilimi Artiran Araclar.
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