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Icerik Pazarlamasi ve SEQ
Yonetimi Egitimi

SP2537
Egitim Amaci Egitim Detaylan
Katilimcilarin degerli igerikler treterek hedef kitleyi il Kurumsal Egitim S Egitim Siresi: 1 Gun / 6 Saat
cekmelerini, organik arama gériinirligiind artirmalarini ve @ Kapali Grup / Bire-bir - Sertifika: Katim Sertifikas
bu yolla satis potansiyelini beslemelerini saglamaktir. Online iz Yiiz Yiize Egitim Takvimi: Hi / HS
Egitim icerigi
« icerik Pazarlamasi Stratejisi ve Amaci Hedef Kitle

o igerik Pazarlamasinin Satis Hunisindeki Rolii (Farkindalik, T R et

Degerlendirme, Karar) . . kurumsal iletisim, SEO uzmanlari ve
© Hedef Kitle Personalari Olusturma ve Igerik Ihtiyaglarini Belirleme icerikle misteri edinimini

o Kurumsal igerik Turleri (Blog, Beyaz Kitap, Vaka Calismasi, Video) hedefleyen satis profesyonelleridir.

Temel SEO Prensipleri ve Anahtar Kelime Arastirmasi
© Arama Motorlarinin Calisma Mantigi ve Siralama Faktorleri
o Etkili Anahtar Kelime (Keyword) Arastirmasi ve Analizi
o Anahtar Kelimeyi igerige Dogru Sekilde Entegre Etme

Sayfa ici (On-Page) ve Teknik SEQ
© Bagliklar, Meta Agiklamalar ve URL Optimizasyonu
o Gorsel ve Video SEO Optimizasyonu
o Mobil Uyumluluk, Site Hizi ve Kullanici Deneyimi (UX) ili§kisi

Sayfa Digi (Off-Page) SEO ve Otorite Gelistirme
o Geri Baglanti (Backlink) Stratejileri ve Kaliteli Kaynaklardan
Baglanti Kazanma
o Marka Bahislerini Takip Etme ve Otorite Olusturma

icerik Performansini Olgme ve Geligtirme
o Google Analytics ve Search Console ile igerik Metriklerini (Trafik,
Kalma Suresi, Dénligiim) Takip Etme
o Hangi icerigin Satisa Doniistigiini Analiz Etme.
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