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Uygulamah Dis Ticaret ve
Pazarlama Egitimi

DT2509
Egitim Amaci Egitim Detaylan
Katilimcilarin uluslararasi pazarlarda basarili olmak igin il Kurumsal Egitim o Eitim Saresi: 1 Giin / 6 Saat
gerekli olan dis ticaret operasyon bilgisi ile hedef pazar @ Kapali Grup / Bire-bir - Sertifika: Katim Sertifikas
analizi, pazar arastirmasi ve etkin ihracat pazarlama Online iz Yiiz Yiize Egitim Takvimi: Hi / HS

stratejilerini entegre etmelerini saglamaktir.
Egitim icerigi

Uluslararasi Pazarlama Stratejilerinin Temelleri Hedef Kitle
* ihracat Pazarlamasina Girig ve Uluslararasilagma Siirecleri el S e P
* Hedef Pazar Sec¢imi: Pazar Arastirmasi Kaynaklari (ITC, Ticaret Ateselikleri vb.) is Gelistirme, Dis Ticaret
* PESTLE ve SWOT Analizleri ile Pazar Girig Potansiyelinin Belirlenmesi Operasyonlari uzmanlari ve KOBI
e 4P/TP (Fiyat, Urlin, Promosyon, Yer) Karma Pazarlama Stratejilerinin yoneticileridir.
Uluslararasi Uygulamasi

Dijital Pazarlama ve E-ihracat
e E-ihracat Modelleri: Kendi Sitesi, Pazaryerleri (Amazon, Alibaba vb.) ve
Riskler
* Uluslararasi Dijital Pazarlama Araclari (SEO, SEM) ve Sosyal Medya Kullanimi
* E-ihracat Lojistigi ve Mikro ihracat Prosediirleri

Dig Ticaret Operasyonlarinin Pazarlama ile Entegrasyonu
* Incoterms ve Fiyatlandirma: Teslim Seklinin (FOB, CIF, DDP) Nihai Fiyata ve
Pazarlama Teklifine Etkisi
e Uluslararasi Odeme Sekillerinin (Akreditif, Pesin) Musteri iligkilerine Etkisi
® Gumrik ve Mevzuat Bilgisinin Pazarlik Giiciine Katkisi

Uygulamah Satis ve iletisim Teknikleri
* Uluslararasi Miisteri Bulma Kanallari (B2B Platformlari, Ticaret Heyetleri,
Fuarlar)
* Kiltiirel Farkliliklarin Pazarlik ve iletisim Uzerindeki Etkisi
* ihracat Teklifi Hazirlama ve Sézlesme Gortismeleri (Pratik Calismalar)

* Risk Yonetimi ve Tesvikler
o ihracatta Karsilasilan Ticari, Siyasi ve Kur Risklerinin Yonetimi
o Devlet Destekleri ve Tesvik Programlarinin (UR-GE, Pazar Arastirmasi)
Kullanimi.
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