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Katilimcilarin masterilerin baskin Kisilik tiplerini hizla ul Kurumsal E@itim o Egitim Siresi: 1 Gin / 6 Saat
tanima ve iletisim stratejilerini buna gére ayarlayarak ikna @ Kapali Grup / Bire-bir - Sertifika: Katim Sertifikas
guclerini maksimize etmelerini saglamaktir. Online iz Yiiz Yiize Egitim Takvimi: Hi / HS
Egitim icerigi
« Kisilik Tiplerini Anlamanin Satistaki Onemi Hedef Kitle
o Neden Tek Bir Satrs Stili Herkes igin ise Yaramaz? ) :
R . Tiim satis profesyonelleri,
o Bas.k.ln Kisilik Tlp!erlnln Sat.|r1 Alma Kararlarina Etkisi miizakereciler ve miigteri
o |letisimde Esneklik (Versatility) Kavrami etkilesimlerinde kisisel uyum

becerisini gelistirmek isteyen
Temel Kisilik Modelleri ve Tanimlama calisanlardir.
© DISC Modelinin Satisa Uyarlanmasi (Dominance, Influence,
Steadiness, Conscientiousness)
© Mausterinin Kisilik Tipini G6zlem ve Sorularla Hizla Belirleme
o Beden Dili, Ses Tonu ve Cevre Diizenine Gére Tip Analizi

Kisilik Tipine Ozgii iletigim Stratejileri
o Analitik (Conscientiousness) Tiple ileti§im: Veri ve Detay Sunumu
o Yonetici (Dominance) Tiple ileti§im: Sonug ve Hiz Vurgusu
o |ligki Odakl (Steadiness) Tiple iletigim: Giiven ve Garanti
Odaklilik
o Sosyal (Influence) Tiple iletigim: Hikaye ve iliski Kurma

Kisilik Tipine Gore Satis Siireclerini Ayarlama
o Sunum Formatini ve Kapanis Tekniklerini Tipe Gore Ozellestirme
o Tipe Ozgil itirazlara Hazirlik ve ikna Yontemleri
o Zorlu Misterilerin Davraniglarini Kisilik Tipine Gére Yonetme.

www.istanbulbilgiakademisi.com
Profesyonel Gelisim igin Kurumsal Firmalara Ozel

Bl



